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Mehr Verkaufserfolge
fur Sie durch den
rekord-Expref3 der

Verkaufsforderung.

Der rekord-

abfahr-
bereit fur Sie.

Auf der richtigen Schiene zum Erfolg.
rekord, die groBe Marke flr Fenster und Tiren als
kraftvolle Lokomotive.

3 Aktionswagen fur maBgeschneiderte
Verkaufsférderungs-MaBnahmen, die Leben in lhre
Verkaufsraume bringen. Dazu viele Kurswagen, voll-
beladen mit produkt- und aktionsbezogenen
Leistungspaketen, die entscheidend mithelfen, Ihrem
Umsatz Dampf zu machen.

Extra angekoppelt: Der Salonwagen, bestimmt

fUr erfolgreiche rekord-Partner.

Reservieren Sie sich heute schon Ihre Fahrkar-
te fr den rekord-ExpreB der Verkaufsforderung. Ful-
len Sie lhre Platzkarte aus und senden Sie sie an
das rekord-Stellwerk, damit der rekord-ExpreB auch
zu lhnen kommt.

Und nun:

Bitte Platzkarten
absenden.

Fahrgaste in Richtung »Umsatz« und
»Erfolg« bitte platznehmen. Der rekord-
ExpreB der Verkaufsfoérderung fahrt ab

— und nichts hélt ihn auf!

. ExpreB,




Die Lokomotive.
Viel Dampf.
Enorme Kraft.
Auf der richtigen
Schiene.

Die Weichen

sind gestellt.

Die Signale geben
freie Fahrt.

Die Aktionswagen sind
angekoppelt, die
Leistungspakete

eingeladen und der
Salonwagen bereits fur
Sie gedffnet. Es macht
Freude, da mitzufahren
— weil es Freude

macht, Erfolg zu haben.
Steigen Sie ein.

Der Zug fahrt ab.
Fahren Sie »Erster
Klasse-Fensterplatz«
mit rekord.




Wir verkaufen
nicht nur

Fenster und
Turen.

Es ist beruhigend, Fenster und
Turen mit der Sicherheit einer
groBen Marke zu verkaufen.
Das allein garantiert aber noch
keine Verkaufserfolge. Erst die
Summe der Nebenleistungen,
die rekord dem Handel anbie-
tet, machen Markenprodukte
zu einem lohnenden Geschéft.
Unsere Nebenleistungen ha-
ben wir in die rekord-
Leistungspakete gepacki.
Knipfen Sie die Pakete auf.
Schauen Sie hinein — Sie
werden feststellen: Mit diesem
Verkaufsforderungsangebot
muB man einfach erfolgreich
sein.

Nutzen Sie das
uberlegene Kon-
‘zept von rekord,

der groBen Marke fUr Fenster und Tijren!
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' Mit rekord
fahren Sie
»Erster Klasse

Fensterplatz«.




Die Kraft der grof3en
Marke fir

Fenster und Turen.
rekord-

Leistungspakete.

Sehen Sie sich die rekord-Leistungspakete an. Urteilen Sie
selbst, welche Kraft in ihnen steckt. Nutzen Sie diese Kraft.
Sie wird Sie zum Erfolg ziehen. rekord — die groBe Marke
fUr Fenster und TUren.

Flr unsere Kunden, die in enger Partnerschaft mit rekord erfolgreich arbei-
ten — als Bestatigung |hrer Entscheidung.

Fur alle diejenigen, die noch nicht auf der richtigen Schiene zum Erfolg
fahren, als Beweis unserer Leistungskraft und als Aufforderung in den

rekord-ExpreB einzusteigen. Nie war die Gelegenheit gtinstiger und die Zeit
dafur reifer.

Marktgerechte Produkt- Fur alle Bereiche des Elementever-
palette. Spezielle Objekt- kaufs. In Mahagoni, Kunststoff und fiir
programme in Holz und Anstrich.

Kunststoff. Preisgtinstige Objektprogramme in

Kunststoff (ISOPLAST P 60) und Me-
ranti fUr die Modernisierung.

Giitegepriifte Fenster und Auszeichnungen flr gleichbleibend ho-
Tiren. RAL-Giitezeichen fiir | he Markenqualitat. Zeichen fur Sicher-
Holz- und Kunststoff- heit und Vertrauen beim Fensterkauf.

Fenster. KOMO-Zertifikat Da gibt es fur den Handel kein Risiko.
Niederlande.

Abrufbereites Lagerpro- Keine Lagerhaltung beim Handel.
gramm. Uber 35.000 Ele- Schnelle Verfugbarkeit von

mente am Lager. Normteilen.
Erganzungsprogramme. Damit sind unsere Partner in der
Herstellung von Kleinserien | Lage, Einzelfenster in Standard-

zu Normpreisen. abmessungen zu Normpreisen anbie-

ten zu koénnen. Ein groBer Vorteil bei
Angeboten fiir Bauvorhaben, bei de-
nen WettbewerbsnormmaBe einge-
plant wurden.

Sonderanfertigungen
fur individuelle GréBen
und Formen.

Hier spielt rekord eine seiner Starken
aus: Elemente nach MaB fur Neubau
und Modernisierung. Sonderformen,
wie Dreieckselemente oder Rundbo-
genfenster in rekord-Qualitét 16sen in
vielen Féllen harte Probleme.

Umfangreiches
Funktions-
Scheibenprogramm.

Klar, dak eine groke Marke auch hier
optimal arbeitet. rekord verglast in
Holz- und Kunststoffenster die beno-
tigte Funktionsscheibe. Problem|ésun-
gen fur Warmeddmmung und Schall-
schutz.

Attraktive Haustiiren in
groBer Auswahl. Dazu die
passenden Seitenteile in
jeder GroBe.

Mit rekord bieten unsere Partner ein
umfangreiches Haustlren-Programm
an. Alle Turen in Sicherheitsausfih-
rung. Zu jeder Haustur gibt es das op-
tisch passende Seitenteil. Auch ganze
Hausttr-Anlagen kénnen im Rahmen
des Sonderprogramms gefertigt wer-
den.

Lieferservice mit eigenen
Spezialfahrzeugen im
Rahmen von festen Aus-
lieferungstouren.

Zuverlassigkeit gehort zur Partner-
schaft. Der rekord-Lieferservice ist
sprichwortlich. Spezialfahrzeuge sor-
gen fur schonenden Transport. Tou-
renplan wird konsequent eingehalten
— unabhangig von der Auslieferungs-
menge. Lieferung erfolgt generell
frachtfrei. FUr den Transport von Ele-
menten fiir Wohnanlagen oder
Modernisierungs-Objekten wird ein
Container-Service eingesetzt.

Spezielle Werkstattwagen
fir Kundendienst-

Damit gibt rekord dem Handel eine
zusatzliche Sicherheit. Die Fahrzeuge

Arbeiten. sind mit Spezialisten besetzt, die auch
komplizierte Reparaturen vor Ort
durchfihren kénnen.

Erweiterte Die rekord-Garantie endet nicht be-

Gewahrleistung.

reits nach 6 Monaten. Sie erstreckt
sich auf volle 2 Jahre! (nach VOB)
FUr Isolierglas auf 5 Jahre nach Vor-
schrift des Herstellers. Das sind beru-
higende Sicherheiten fur Handler und
Endverbraucher!

Montage-
Dienstleistungen:
Vermittlung durch rekord
fur den Handelspartner.

Das Angebot: »Alles aus einer Hand«ist
im Bauelementeverkauf das entschei-
dende, oft problemldsende Argument.
Fur Handler, die keine Montage aus
Personalmangel anbieten kdnnen, ver-
mittelt rekord einen Montage-Partner.




rekord-
Leistungspakete.

Fur Sie gepackt.

Schulung von Bauelemente-
Fachverkdufem.

rekord-Schulungen sind ein anerkann-
tes Instrument gezielter beruflicher
Weiterbildung. Umfangreiches Semi-
narangebot: Kalkulation, Argumenta-
tion, Verkaufspsychologie, Verkaufs-
taktik, Aufmap, Montage, Gesetzes-
kunde (VOB) etc.

Forderung von
Handelsausstellungen.

rekord-Partner haben oft Gelegenheit,
sich auf regionalen Ausstellungen zu
profilieren. Hier wird geholfen, mitge-
staltet und beraten. rekord hat die
Spezialisten dafiir, damit es beim
Partner keine Fehlinvestitionen gibt.

Vertriebsbeauftragte in allen
Verkaufsgebieten.

Flr umfassende Beratung und Infor-
mation stehen allen rekord-Partnern
die Fachberater von rekord zur Verfu-

gung.

Uberregionale Anzeigen-
werbung mit Kontaki-
vermittlung zum Handel.

Durch Anzeigenwerbung wurde re-
kord zu einem Markenartikel mit ho-
hem Bekanntheitsgrad. An rekord zu-
rickgeschickte Coupons aus diesen
Anzeigen werden dem Handel zur
weiteren Bearbeitung zugestellt.

Laufende Information der
Handelspartner durch
nrekord-informiert« und
wrekord-aktuell«.

Produktanderungen oder Neuentwick-
lungen, Anregungen fur den Verkauf
oder Sonderaktionen werden schnell
und direkt mitgeteilt.

Teilnahme von rekord
an Fachmessen.

Hebt den Bekanntheitsgrad der Marke
rekord. Mit Endverbrauchern herge-
stellte Kontakte werden den Handels-
partner weitervermittelt.

Beteiligung an der Anzei-
genwerbung des Handels.

rekord stellt ein umfangreiches Druck-
vorlagenprogramm fr Regional-
Zeitungen zur Verfugung. Ubernahme
von anteiligen Kosten nach vorheriger
Abstimmung.

Regionale PR-Arbeit.

Im Rahmen des Materndienstes ste-
hen Pressetexte zur Veroffentlichung
in Ihrer Regional-Zeitung zur Verfu-

gung.

Umfangreiches Prospekt-
und Informationsmaterial.

Ansprechend gestaltete Prospekte
und Informations-Blétter flr Endver-
braucher. Faltprospekte flr Postwurf-
sendungen.

Auf Wunsch Prospekte mit Handler-
eindruck.

Vollsténdige Arbeitsunter-
lagen fiir lhre Verkéaufer.

Von Preisblattern Uber die
Fachhandler-Info bis zur Kalkulations-
anweisung, vom HaustUrenplaner bis
zur Technikmappe reicht das breite
Spektrum der Verkaufer-Unterlagen.

rekord-Schilder, Folienauf-
kleber, Leuchtreklamen,
Fahnen.

Machen den rekord-Partner fir Bau-
herren und Modernisierer erkennbar.
Schilder auch zur LKW-Beschriftung
verwendbar.

Musterelemente, Muster-
ecken, Glasmuster,
POS-Tafeln.

Helfen lhre Ausstellung informativ und
attraktiv zu gestalten. rekord hilft bei
der Planung und Ausgestaltung Ihrer
Ausstellungsraume.

Aktuelle Aktionsfolder und
Info-Blatter.

Stehen mehrfach jahrlich flr direct-
mail-Aktionen, Postwurfsendungen,
Zeitungsbeilagen oder als Briefbeila-
gen zur Verflgung.

Werbegeschenke und
Streuartikel.

Fur Ausstellungen, Sonderaktionen
und Kundenbesuche stehen eine Viel-
zahl von Werbeartikeln zur Verfigung.

Unterstiitzung bei Handels-
veranstaltungen.

»Gebrauchsanleitungen« fr einen
nTag der offenen Tur« oder fur eine
nrekord-Woche« fUr den rekord-
Partner.

Hilfen bei direct-mail-
Aktionen.

Durch speziell gestaltete Brieftexte
von rekord.

Allgemeine Beratung.

Die Spezialisten im rekord-Team hel-
fen und beraten: Anwendungstechnik,
Verkaufsforderung, Beratung bei Ver-
tragstexten etc.

die grofBe Marke

fur Fenster
und Turen.




rekord-Aktionswagen

bringen Leben
in lhren Umsatz!

3 maBgeschneiderte Verkaufsférderungsaktionen fiir

Bauelemente-Fachbetriebe erwarten Sie in 1983.
Senden sie uns Inhre Platzkarte. Wir reservieren lhnen dann |hren

Fensterplatz im rekord-ExpreB der Verkaufsférderung. Sie erhalten
rechtzeitig vor Beginn der 3 Aktionen ausfihrliche Unterlagen und
das entsprechende Werbematerial.

Hier schon einmal vorab Informationen Uber den Inhalt der Ver-

kaufsforderungsaktionen:

- Verlieren Sie kei-

Gewinnen Sie eine Fahrt
im rekord-Salonwagen.

FUr jede der 3 Aktionen, an der Sie teilnehmen, gibt’s ein Los fur
die Fahrt mit dem rekord-Salonwagen. Das bedeutet, wer alle 3 Aktio-
nen durchfihrt, hat eine 3-fache Gewinnchance.

Wertvolle Sachpreise warten auf Sie.

Und hier der Hauptgewinn:

1 Fahrt »l. Klasse-Fenster-

platz « im Orient-Expref3
von Paris nach Venedig.

A|SO: Fir diese Platzkarte erhalt der Ein-

Fur ei
sender die Fahrkarte fir den ur €inen »1. Klasse Fensterplatz«

im rekord-ExpreB der Verkaufsfor-

| ne Zeit. Fillen rekord-ExpreR 1983, derung
Sie ﬂOCh heUte PL?HE Zuschlog *Supplément .
Ihre Platzkarte fur A | Pakarte  Reservtio &  siesddemssion
den rekord- Bemerkungen/Observatians
Expre® der Ver- e -
kaufsférderung é'uﬂ o ot/ G0 | von g _ B
aus. Stellen Sie sl [ S‘””" = o i
die Weichen fur { classe] D86 | O 2 =
ein erfolgreiches e Oxe | O 2% _*_ii H, _Q_:'E*_ ==
Verkaufsjahr st [ 9 G juio] O e smome L EH
1983. Nutzen Sie e S So
die Moglichkeiter, e M e, &
die rekord lhnen ﬁ Ja, ich will mitfahren,
bietet. DM Senden Sie mir bitte die
Zﬁ:ﬁ Unterlage[l fiir lhre
| ov Verj(aufsfordemngs-
—— | aktionen! (Firmenstempel Unterschrift)

die groBe Marke
fur Fenster und Tiren,
das ist der Zug der Zeit.
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die grofBe Marke

fur Fenster
und Turen.

. (\.‘. ~
An der B 5, 2211 Dageling RN

Tel. 048 21/840-0, Tx 28 240
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